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Fedilter propone: «Cediamo 40mila alloggi al Comune in cambio della valorizzazione delle aree»

Roma, caserme per I'invenduto

Ma i commercianti non fanno sconti: la trattativa parte da prezzi di mercato
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Roma ci sono 40mila ca-

se invendute. Effetto del-
la crisi economica e delle diffi-
colth di accesso al credito. Spe-
cie per le giovani coppie che,
spesso con cootratti di lavoro
precari, faticano ad accendere
un mutno. Che fare con questo
invenduto che i costruttori han-
no gia provato a piazzare sul
mercato con sconti trail 7e 1’8
per cento? La proposta della Fe-
dilter (1"associazione dell’edili-
zia commerciale e terziaria di
Confcommercio Roma) & quel-
la di cedere gli alloggi invendu-
ti al Comune di Roma in cam-
bio delle caserme ~ recentemen-
te trasferite dal Demanio al
Campidoglio — che potrebbero
essere prese in gestione e ristrut-
turate, realizzando spadzi dedica-
ti allo sport o al tempo libero,
alloggi per studenti, uffici o par-
cheggi. I Campidoglio, in que-
sto modo, aviebbe case gia
pronte da utilizzare per I’emer-
genza casa.

Gli imprenditori, invece, po-
trebbero portare avanti opera-
zionj di valorizzazione immobi-
liare in zone centrali della citta.

L’idea non dispiace al Campido-
glio. «E una proposta importan-
te — ha commentato il delegato
capitolino alla Casa, Pierluigi
Fioretti — perché mette a dispo-
sizione del pubblico I’esperien-
-za del privato. Bisogna mettere
insieme le esperienze per risol-
vere i problemi». Resta da chia-
rire la reale fattibilitd e le meto-
dologie di questo scambio. L’in-
tenzione della Fedilter, come ci
ha spiegato il presidente Dario
Coen «2 di cedere le case inven-
dute al Campidoglio a prezzi di
mercato, magari applicando
uno sconto del 7%, lo stesso
che stiamo cercando di applica-
re ora sul mercato». Uno sconto
certo non eccessivo, se il Comu-
ne decidesse di acquistare in
blocco tutti ghi alloggi invendu-
ti (il prezzo di vendita di questi
alloggi oscilla tra i 2.500 e i
5.000 euro al metro, a seconda
della zona).
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«In ogni caso -- precisa Coen
— siamo aperti a qualsiasi con-
fro-proposta per venire incontro
all’emergenza abitativa e salva-
re le nostre imprese». Quanto
alle caserme, quasi tutte colloca-
te in zone di pregio della citta,
la Fedilter ambisce a ottenere
«una vera e propria permuid —
ha spiegato Coen — o un’affitto
a 99 anni, che di faito trasforma
il costruttore in gestore». ‘Se
V'operazione andasse in porto,
11 Campldogho otterrebbe. edifi-
— gia pronti — da destipare a

senza dover edificare ex #0yo0
alloggi popolari. Allo+s
tempo, l’ammjmstraz:lone comu-
nale, cedendo in gestione le
strutture militari trasferite dal
Demanio, pofra valorizzarle sen-
za costi di bilancio. La valoriz-
zazione seguirebbe le indicazio-
ni della delibera recentemente
approvata dal Consiglio comu-
nale, che impone di destinare
parte delle aree militari a servi-
7i e -spazi pubblici. «Nei nostri.
programmi ¢’& la volonta di at-
tenerci ai dettami di questa deli-
bera — ha sottolineato Coen — &
giusto infatti intervenire su quel-
lo di cui Ia citth ha maggiormen-
te bisogno, stabilendo insieme
una scala delle priorita». L’ ope-
razione, certo, avrebbe effett
positivi dal punto di vista occu-
pazionale. E libererebbe 1 co-
struttori dal peso dell'lci che,
attualmente, sono costretti a pa-
gare sull’invenduto. «Saremo
trasparenti € risponderemo caso
per caso — ha assicarato Coen —
perché non vogliamo fare specu-
lazioni immobiliari ma lasciare

“una traccia della nostra presen-

za sulla citth». Nel dettaglio,

‘secondo i calcoli della Fedilter,

le case invendute a Roma e Pro-
vincia sono circa 40mila e sond
distribuite tra Ostia, Acilia, i
quartieri della Laurentina, Mas-
sitnina, Romanina e Lunghezza
e in alcune altre aree della Pro-
vincia. Tutte zone piuttosto peri-
feriche e, in alcuni casi, carenti
di servizi.

Discorso a parte vale per le

case nelle zone cenirali, che si
vendono con maggiore facilita.
«Queste case — ha spiegato Co-
en — non si riescono a vendere
principalente per una ragione
congiunturale del mercato im-
mobiliare che con la crisi econo-
mica attraversa un momento di
forte rallentamentos». A pesare
sulla crisi economica, c¢i sono le
difficolth di accesso al credito
per le giovani coppie. «Le ban-
che, dunque — ha concluso Co-
en — hanno UDa grossa responsa-
bilith sulla crisi del mercato im-
mobiliare residenziale». =
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